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附件：

2019年出口额800万美元以下

企业统保政策简介

政策核心内容

2019年出口额800万美元（含）以下企业直接向中国出口信用保险公司深圳分公司领取出口信用保险保单。

二、具体落实方式

（一）确认企业名单

由深圳市商务局通过官方网站公示我市2019年出口额800万美元以下企业名单，接受公众监督，公示期满后确认名单。

（二）出口信用保险保单领取方式

    保单领取：
企业登录中国（深圳）国际贸易单一窗口（http://sz.singlewindow.cn/），进入出口信用模块，按流程操作即可领取，具体操作指引http://sz.singlewindow.cn/dyck/tWebSortAction.do?method=queryTWebNewsSingle&seqNo=3687&panelType=other，“单一窗口”线上投保咨询电话：83165355。

保单详情：

请联络中国信保深圳分公司客户经理：

    钟经理 18802680886 

（三）出口信用保险产品简介

1.保障范围

保单有效期内被保险人（即企业）与买方签订销售合同并以被保险人名义报关的2020年1-12月全部出口业务，不予承保的国别除外（以正式保单约定为准）。

2.保障风险种类
（1）商业风险：无力偿还债务/买家破产/拖欠货款/拒绝接受货物；开证行破产/停业/被接管/拖欠/拒绝承兑。
（2）政治风险：买方/开证行所在国家发生战争、动乱、贸易管制、外汇管制等。
3.保障金额 

按企业出口损失金额的80%，单一买方/开证行责任限额15万美元。（以正式保单约定为准）
4.保险期限

统保政策保险期限为1年（即2020年1-12月），对符合上述“保障范围”项下出口损失，均可向保险机构提出索赔申请，中国信保深圳分公司理赔服务电话：88325700。

（四）出口信用保险一揽子服务

中国信保深圳分公司免费为企业提供3个海外买家资信报告；通过“单一窗口”按月定期推送国别风险信息、海外市场信息、风险提示信息等。

（五）企业利用保险单模式

     企业成功领取保单后，请及时关注并绑定“中国信保小微企业服务”公众号，充分了解保单的保障功能，积极开拓国际市场，促进出口增长。在日常经营过程中，如海外应收账款逾期未收或发现买方或买方所在国存在风险异动，企业根据保单条款规定，务必第一时间向中国信保深圳分公司报案，以便尽快获得支持和保障。
三、统保赔付案例分享
案例1
统保企业获得赔款

统保企业A（龙岗区）与美国某连锁集团子公司B签定贸易合同，于2020年1月至3月向B公司出口多批太阳帽，约定付款方式为OA90天。A与B长期合作，且认为B资信状况良好，A在3个月内分批将25票货物装船出运，交易金额达20万美元，B公司确认收货。2020年4月，A公司突然获悉美国B公司宣布申请破产保护，并在5月初向中国信保深圳分公司通报出险情况，保险机构立即通过海外追偿渠道登记债权。最终保险机构按照保单约定的单一买方赔付上限10万美元足额赔付。
案例2
利用出口信用保险开拓国际市场发展壮大

C公司（福田区）2006年成立之初，是一家年出口额仅50万美元的小企业。公司敏锐洞察到南美市场的巨大潜力，但由于市场风险较高，一直处于“有单不敢接，有单无力接”的困境之中。
2014年，C公司抱着试一试的想法参与了小微企业出口信用保险统保项目，中国信保深圳分公司帮助该公司识别优质买家，为其大胆开辟南美市场保驾护航，解决了有单不敢接的困难。
2015年，C公司接到一笔大额订单，但应收账款账期长达90天，需要垫付高额资金，C公司利用出口信用保险保单获得低于市场利息价格一半的贸易融资，顺利完成订单，解决了有单无力接的困难。
经过长期的海外市场拓展，C公司运用出口信用保险将海外应收账款坏账率控制在极低水平，成功打开南美市场并逐渐发展壮大，2017年8月，C公司在新三板上市。
2019年下半年，C公司向巴西买方出运一批通讯产品，约定付款时间2020年1月，到期后买家迟迟不肯付款，恰巧此时疫情暴发，若该笔款项无法及时回笼，将严重影响企业生产经营。C公司向中国信保深圳分公司提出索赔申请，20天时间便获得赔款，顺利渡过疫情难关，提早实现复工复产。



